Rendite mit Sicherheit

Geschaftsmodell SB-Fahrzeugwéasche

Eine Investition fiir Ambitionierte.
Mit Fokus auf unternehmerische Bodenstcdndigkeit

und langfristig attraktive Gewinnerwartung.
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Mehr als nur eine Waschanlage

Eine Investition fur Ambitionierte.

Mit Fokus auf unternehmerische
Bodenstandigkeit und langfristig attraktive
Gewinnerwartung!

Information fiir Investoren (Ubersicht)

ji i. Marktumfeld und Kunden
L\

Investment-Vorteile

‘# Realisierung und Investoren-Profil

./il Langfristige Wettbewerbskraft

(@’) Standort-Profil [ Flidchenoptionen

-4 Marktdurchdringung / Kompetenz







Wap WaschBar®

Mehr als nur eine Waschanlage

Kompetenz, die Vertrauen schafft

Mit unserer langjéhrigen Erfahrung im Bereich der SB-Fahrzeugwdésche und fundiertem Know-How bei
automatischen Autowaschanlagen zdhlen wir zu den fUhrenden Anbietern in Europa. Mehr als 1.500
Carwash-Standorte in ganz Europa sind das beste Zeugnis fur die Zufriedenheit unserer Kunden und
die Zuverldssigket unserer Technik

Alles aus einer Hand - von Beratung bis zur Komplettlésung

Das Geschdaftsmodell von SB-Waschparks ist fUr Investoren, die die Hirden Kapitalbedarf und
Standort erfolgreich Uberwunden haben, besonders attraktiv.

Das Investment zeichnet sich durch eine hohe Renditestdrke aus. Historische Standortdaten
untermauern die Wirtschaftlichkeitsberechnungen und sorgen fur Planungssicherheit. Zudem
eignet sich die Investition hervorragend als Abschreibungsobjekt.

Der Markt gilt als stabil und ist auch langfristig mit nur geringen Anpassungen zuverldssig zu
bedienen — unabhdngig davon, welche Antriebstechnologien sich kinftig durchsetzen.
Fahrzeuge werden immer gewaschen.

Die durchschnittlichen Waschzahlen steigen seit Jahren nachweislich an. SB-Anlagen bedienen
eine breite Kundenbasis und vermeiden dadurch Klumpenrisiken durch einzelne GrolRkunden.

Die individuelle Mobilitét hat nichts von ihrer Attraktivitét verloren: Der Fahrzeugbestand pro
Einwohner wdchst kontinuierlich und bietet damit ein dauerhaft hohes Potenzial fur
Dienstleistungen rund um Autowdsche und Fahrzeugpflege.
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Mehr als nur eine Waschanlage

Historische Mittelwerte:

Realisierte Waschzahlen liegen im Schnitt gut Gber den notwendigen Neutralergebnis-Hurden.

Die Daten untermauern signifikant die kalkulierten Renditeaussichten. Basis des Erfolges ist,
dass die vorhandenen Potentiale gut analysiert wurden bzw. gentigend Waschkunden greifbar sind.

Dargestellte Werte sind als Durchschnitt zusehen, und werden zu jedem Standort detailliert erfasst:
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Mehr als nur eine SB-Waschanlage

Qualitét - Kompetenz durch Erfahrung

Qualitéat - Kompetenz - Erfahrungen

Wirtschaftlich schwierigere Zeiten férdern das Streben nach Werterhalt der Fahrzeuge.
Autowdsche/Pflege ist dabei ein wichtiger Faktor. SB-Anlagen sind in solchen Zeiten hochpreisigen
WaschstraRen tendenziell GUberlegen.

Der operative Betrieb ist, relativ einfach und extensiv zu organisieren. Meist kann die Anlage durch
eine kostenguinstige TZ-Kraft betreut werden. Oft begleiten Familienmitglieder bzw. Vertrauensleute
das Geschehen zusatzlich.

Investoren sind aber regelmaRig oft selbst gerne an den Standorten -
auch als ,erdigen” Ausgleich fur das oft stressige Hauptgeschdft.

Hohe Einstiegs-Hurden fur Wettbewerber mindern
langfristig die Projektrisiken:

Kapitalbedarf, Standortverflgbarkeit, finanzielles
Standing in Schwdécheperioden und
unternehmerische Konsequenzim

langen Lebenszyklus der Anlagen verhindern
dauerhaft ,Nachahmer” am Standort.



SB-Waschanlagen
Do it yourself

Nachhaltige Wettbewerbsstdrke entsteht nicht allein durch die richtige Standortwahl,
sondern ebenso durch ein attraktives Anlagen-Workout fur Waschkunden und eine smarte
Kosteneffizienz im laufenden Betrieb. WWB vereint hierfur leistungsstarke Konzepte mit
hoher Anpassungsfahigkeit, um auch zuktnftige Anforderungen erfolgreich zu meistern.
Bestimmte Kernaspekte stehen dabei kontinuierlich im Mittelpunkt.

Attraktive Optik und Wohlfuhl-Waschplatz

Bedienautomat und Kosteneffizienz und gleichzeitig
Bezahloptionen Funktionssicherheit




Projekt-Realisierung:

Das hohe Investitionsvolumen erfordert eine dauerhaft gute und gleichmdafige Auslastung

des Standortes. Die Attraktivitat fir den KFZ-Wdé&scher sowie das Bindungsvermédgen der Anlage
sind dabei die entscheidenden Faktoren fur Planung und Gestaltung des Waschumfeldes.
Selbst héchste Kosteneffizienz im Betrieb kann eine geringe Akzeptanz bei den Nutzern nicht
kompensieren. Das Erfolgspotenzial der Investition wird daher bereits im Vorfeld durch das
Zusammenspiel verschiedener Faktoren mafigeblich bestimmt.

WWB begleitet den Prozess vielschichtig ...

(1) (3) (5) (7)

Suche Auslegung Vertrage Bau, Betrieb
Standort definieren schlieBen aufnehmen,
eroffnen
(2) (4) (6) (8)
Potentiale Rentabilitat Eingabe- Betreiber-
ermitteln prafen Planung Kooperation?
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Projektrealisierung

Einfach, Bequem und Effizient

Investoren-Profil:

Interessenten kénnen eigene Ideen mit uns gut verwirklichen ...
@ Ein 2. Standbein schaffen bzw. bisheriges Geschaft ergéinzen und die unternehmerischen

Aktivitdten verbreitern
@ Verwertung einer betrieblichen oder privaten Restfléiche (gewerbliches Umfeld)
@ Ergdnzung eines Dienstleistungsstandortes mit dem Frequenzbringer Autowdésche
@ Suche nach langfristig selbsténdiger Existenz inkl. Option Anlagen-Filialstruktur
@ Renovierung, Umbau oder Austausch einer bereits existierenden Anlage
@ Ergdinzung eines bestehenden oder zukunftigen Gewerbegebietes mit einem erprobten

Dienstleistungsangebot SB-Autowdsche

Fldchen [ Standorte:

Die jahrzehntelange Erfahrung der wwb-carwash mit tausenden von Waschpldtzen,
die gemeinsam mit Kunden realisiert und vielfach bis heute operativ begleitet werden, bildet eine
belastbare Grundlage zur Beschreibung erfolgversprechender Investorenkonstellationen.

Auf dieser Basis lassen sich — bei aller Individualitat im Einzelfall — wiederkehrende Profile von
Investoren identifizieren. Dazu zéhlen unter anderem Betreiber, die SB-Autowdsche bereits in der
zweiten oder dritten Generation erfolgreich an etablierten Standorten anbieten.

In der Gesamtschau lassen sich typische Muster hinsichtlich Investorenstruktur, Standortqualitét
und Entwicklungsstrategie erkennen.



Projektrealisierung

Einfach, Bequem und Effizient

Anteile in % (geschdatzt)

Restfldchen-Verwertung
Autarkfldchen-Anlagen
Gewerbegebiet-Integration
Update/Renew-Lésungen
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Restfléchen:

Unternehmen (insbesondere auch im Umfeld Autohandel und Autoservice) nutzen geeignete
Areale neben Ihrem Hauptgeschdaft und ergéinzen den Standort durch den Gewinn-

und Frequenzbringer Waschanlage

Autarkfléchen:
Standorte in gut erreichbarer Entfernung vom Betreiberwohnsitz oder
Betreiber-Unternehmen (ohne direkte Anbindung an eigene Grundstickareale

Gewerbegebiet-Fiéichen:
In solchem Umfeld ist oft Dienstleistung in der Bebauung vorgeschrieben.
SB-Anlagen kénnen sich dort gut behaupten mit ertréglichem Investment.

Renew-Lésungen:

Bewdhrte Standorte erlauben eine auch aufwdndigere Renovierung
und Modernisierung. Solche Anlagen werden auch 6fter im Zuge von
Nachfolgelésungen greifbar
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Marktkompetenz:

WWB produziert nicht nur seit Jahrzehnten hochwertige Technik, sondern ist von
Anfang an oft auch ein operativer Begleiter an Anlagenstandorten.

Viele Betreiber meisterten die ersten Aufbaujahre auch in einer engeren Kooperation im Bereich
MarkterschlieRung und/oder Service mit unseren spezialisierten Ansprechpartnern.

Langfristige Weichenstellungen und hohe
Investitionen auf Basis eines soliden
Erfahrungsschatzes, praxis-getriebener,
vielfach erprobter Technik und attraktiver
Kundenansprache am Waschplatz!
Kompetenz = Wap WaschBdr by wwb-carwash

1l



Wap WaschBar®

Die Nummer 1im SB-Geschaft

Die Autowaschkunden in Deutschland haben entschieden

Die SB-Waschanlagen des Wap WaschBdr®-Partnersystems sind die klare Nummer 1in
Sachen Kundenzufriedenheit und Reinigungsqualitat.

Unsere Partner durfen sich stolz ,Deutschlands Kundenkénig im Bereich Autowaschanlagen”
nennen - ein Pradikat, das fur hohe Kundenzufriedenheit und nachhaltigen Erfolg steht.

wwb Carwash GmbH & Co. KG

Gewerbestralke 27a
D-89290 Buch

+49 (0) 7343 2389 999

info@wwb-carwash.com

www.wwb-carwash.com






